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RESUMEN 

 
 
Esta tesis de Maestría tiene la intención de comparar los indicadores financieros 

de cinco empresas del sector empresas productoras de hilo representativas de   

en la ciudad de Quito, Periodo 2008 – 2013. Presentando varias análisis 

horizontal de los indicadores financieros y su comparación con el índice del sector 

que presentan de las empresas que se dedican a la producción de hilo como 

principal producto. Se realiza un análisis vertical de cada empresa. Así como el 

cambio de políticas en el sector financiero, comercial dentro del mismo Sector. 

 

Se toma información proporcionada por la Superintendencia de compañías de los 

años de estudio para la generación de indicadores financieros para realizar series 

de tiempo, combinado y vertical.  

 

El análisis genero varios resultados como es que todas las empresas poseen 

políticas contables que cambian los resultados de los indicadores así como las 

políticas del gobierno como es el caso de Textiles Texsa donde se incrementa el 

Activo Fijo por la aplicación de nuevas normas contables. 

 

Palabras clave: Índices Financieros. Análisis del sector. Sector Textil 
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ABSTRACT 

 
 
 

This Master's thesis intends to compare the financial indicators of five companies 

representing the producers of yarn sector in Quito, period 2008 - 2013. Featuring 

several horizontal analysis of financial indicators and its comparison with the 

sector index presenting companies engaged in the production of yarn as the main 

product. A vertical analysis of each company is made. 

 

And policy change in the financial, commercial sector within the same 

sector.Information provided by the Superintendecia de Companias of years of 

study for the generation of financial indicators for time series combined and 

vertical is taken. 

 

The gender analysis several results as all businesses have accounting policies 

that change the results of the indicators and government policies such as Textile 

Texsa where the asset is increased by the application of new accounting 

standards. 

 
Keywords: Financial Index. Analysis of the sector. textile sector. 
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1 INTRODUCCIÓN 

 

El presente documento contiene varios elementos que nos ayudaran a 

entender el  análisis y evaluación de los resultados del sector de la industria 

textil a partir de la información que proporciona una actividad económica 

dentro de un periodo. 

Se afirma que la información es un activo importante de la empresa dentro de 

un ambiente globalizado y competitivo. Ante patrones de consumo 

cambiantes  con nuevas reglas por lo que es importante que los 

administradores cuenten con  información que permita tomar decisiones para 

asegurar su competitividad. 

El presente trabajo se dividido en cinco capítulos, el capítulo uno hacer 

referencia a los conceptos del análisis financiero, del problema específico, y 

se presenta objetivos que se demostrara en el desarrollo del documento. 

El capítulo dos describe los conocimientos del Marco Teórico que abarca un 

análisis de la investigación en la ciudad de Quito de las empresas 

manufactureras más representativas del sector textil manufacturero  que se 

dedican a la producción de hilo como principal producto. Así como el cambio 

de políticas en el sector financiero, comercial dentro del mismo Sector. 

También se detallara estudios de casos anteriores presentados en el 

Ecuador. 

En el capítulo tres se analiza   los conceptos de las razones financieras su 

influencia en el sector y su afectación por la generación de políticas contables, 

la implementación de nuevas normas financieras y el incremento de precios 

para las materias primas. El estudio de una herramienta de tendencia 

porcentual (análisis horizontal) de los estados financieros de las empresas 

objeto de estudio y su comportamiento en el tiempo. 

Luego en el capítulo cuatro presentamos los resultados de las razones 

financieras de las empresas textiles de los años 2008 – 2013 y su 
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comparación de los índices promedios del sector para saber si a nivel 

nacional son competitivas en su entorno. 

Posteriormente se dan las conclusiones y recomendaciones. 

 

1.1 JUSTIFICACIÓN DE LA INVESTIGACIÓN 

Las razones por las cuales se plantea el tema “COMPARACIÓN DE LOS 

INDICADORES FINANCIEROS EN EMPRESAS TEXTILES PRODUCTORAS DE 

HILO REPRESENTATIVAS EN QUITO, PERÍODO 2008 – 2013” es para realizar 

un análisis financiero de las compañías a través de los índices. “Los cuales no 

están exentos de limitaciones. En primer término, las razones financieras se 

basan en datos contables y las empresas no siempre dan el mismo tratamiento a 

rubros como depreciación, valor de inventarios, gastos para investigación y 

desarrollo, etc.” (Fred, 1997). Pero es interesante ver su evolución en el tiempo de 

6 años  ha ido cambiando su estructura financiera con el cambio de políticas 

internas y externas así como la implementación de nuevas normativas. En 

comparación con el índice de gestión que ha tenido el sector textil en los años de 

estudio de acuerdo a los indicadores generales del sector. 

Todas las organizaciones que apliquen las herramientas estratégicas, tendrán 

éxito, serán flexibles, capaces de responder con rapidez y estarán dirigidas por 

personas que puedan llevar a cabo efectivamente cambios. (Fred, 1997) 

El análisis de las razones financieras es ejemplo de la complejidad de la relación 

entre las áreas que estructuran al negocio. La eficacia de las actividades para 

formular, poner en práctica y evaluar estrategias que radican en entender con 

claridad como algunas de las principales funciones de la empresa que se ligan 

entre sí. “Calcular las razones financieras es como sacar una fotografía, porque 

los resultados reflejan una situación en un punto en el tiempo. La comparación de 

las razones con el transcurso del tiempo y con los promedios de la industria tienen 

muchas probabilidades de producir estadísticas llenas de significados que se 

pueden usar para identificar y evaluar fuerzas y debilidades.” (Fred, 1997) pág. 

171 
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Este documento hace mención los temas como: paradigma, planeación 

estratégica, modelo estratégico y herramientas de la calidad, el cual servirá como 

apoyo para la estructuración de nuevos métodos de trabajo, el material es una 

recopilación de información que sirve de referencia para la solución de problemas.   

La investigación se lleva a cabo en la ciudad de Quito en las empresas más 

representativas de un universo de 131 empresas manufactureras ubicadas en  la 

región sierra aproximadamente  de acuerdo a la investigación realizada por la 

Superintendencia de Compañías para el año 2012. (Con un ingreso anual de 23 

769 millones en cuanto a las exportaciones del sector manufacturero para el año 

2012)  del sector textil manufacturero  que se dedican a la producción de hilo 

como principal producto. Se realizó por que en la actualidad no se ha encontrado 

documentos de estudio de cuarto nivel aplicados a este tema en el sector textil 

que producen hilo como actividad principal. 

 

1.2 OBJETIVOS 

 

1.3.1. OBJETIVO GENERAL 

Comparar los indicadores financieros en empresas textiles productoras 

representativas de hilo en Quito, Periodo 2008 – 2013. 

1.3.2. OBJETIVOS ESPECÍFICOS 

1.3.2.1. Analizar el comportamiento de los indicadores financieros de liquidez 

durante 2008 - 2013. 

1.3.2.2. Analizar el comportamiento de los indicadores financieros de 

endeudamiento durante 2008 - 2013. 

1.3.2.3. Analizar el comportamiento de los indicadores financieros de 

rentabilidad durante 2008 - 2013. 

1.3.2.4. Analizar el comportamiento de los indicadores financieros de 

actividad durante 2008 - 2013. 
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1.3 ENFOQUE TEÓRICO 

 

Para la presente investigación es importante  el análisis financiero “en la 

administración de la empresa pues favorece la toma de decisiones respaldada en 

datos confiables; cabe recordar que al final del análisis financiero se busca llegar 

a concluir sobre el desempeño de la empresas y aquí es donde radica la 

importancia de su trabajo” (Morales, 2012) 

En la investigación de varios trabajos relacionados con el tema no se ha 

encontrado un estudio sobre el análisis de los índices financieros en el sector 

textil y que produzcan hilo, los pocos estudios relacionados que son de autoría de 

los siguientes temas: 

 “ANALISIS SECTORIAL DE LA INDUSTRIA TEXTIL ECUATORIANA Y DISEÑO 

DE UN MODELO DE PLANEACION ESTRATEGICA PARA LA EMPRESA 

MODATEX S.A..” Se amplía el alcance de este estudio  en el capítulo dos sección 

2.4. 

“ESTUDIO DEL SEBSECTOR DE LA CONFECCION DE ROPA DE BEBE EN LA 

CIUDAD DE QUITO” Se amplía el alcance de este estudio  en el capítulo dos 

sección 2.4. 

“EL USO DE LA GESTION FINANCIERA COMO GENERADOR DE VALOR Y 

TOMA DE DECISIONES PARA LAS PEQUEÑAS Y MEDIANAS EMPRESAS 

(PYMES) QUE SON DISTRIBUIDORES EXCLUSIVOS DE CEDAL S.A.”  Se 

amplía el alcance de este estudio  en el capítulo dos sección 2.4. 

 

Una buena gestión financiera no evalúa solamente si se dispone o no de dinero: 

se trata de planificar, de prever una buena gestión a futuro y, las probables faltas 

o excesos de dinero (déficit o superávit). 

La herramienta principal para el planteamiento financiero son los balances 

anuales. 

El análisis financiero es una fotografía en el tiempo, porque los resultados reflejan 

una situación. La comparación de las razones con el transcurso del tiempo y con 

los promedios de la industria tiene muchas probabilidades de producir estadísticas 
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llenas de significados que se pueden identificar y evaluar fuerzas y debilidades. 

(Fred, 1997) 

1.4 MARCO CONCEPTUAL 

Paradigma: El conocimiento humano define cuales problemas son interesantes de 

investigar, influye fuertemente en la forma de abordarlos. Un paradigma 

dominante por mucho tiempo cambio, a veces con resistencia por la nueva 

información obtenida de observación y experimentación científica.  Es una nueva 

forma de ver un problema o un fenómeno, la cual se convierte en un nuevo 

paradigma en la ciencia. 

Administración estratégica:”el arte y la ciencia de formular, implementa y evaluar 

las decisiones interfuncionales que permite a la organización alcanzar sus 

objetivos.” (Fred, 1997) La administración implica todas las aéreas de la empresa 

que se cuentan unidas entre sí como un proceso sistemático para poder obtener 

éxito de la organización.  

Planificación estratégica: Es el proceso de determinar cuáles son principales 

objetivos de una organización y los criterios que presidieran la adquisición, uso y 

disposición de recursos en cuanto a la consecución de los referidos objetivos; 

estos, en el proceso de la planificación estratégica, engloban misione so 

propósitos, determinados previamente, así como los objetivos específicos 

buscados por una empresa” (Steiner, 1979) 

Modelo estratégico: Consiste en una análisis de la declaración de la misión y 

visión el cual nos servirá como guía para identificar la competencia, estructura de 

una organización abarcando desde sus inicios hasta sus proyecciones,  es 

importante porque nos indica la naturaleza, sus metas y logros. (Vause, 2008) 

Calidad: Tiene tantas definiciones pero lo más claro es el resultado de un proceso 

que tienen las empresas pero muy pocas lo obtienen. Y para el cliente es lo que 

buscan con afán para satisfacer sus necesidades. “Característica totales de un 

producto fabricado o de un servicio prestado de acuerdo con las especificaciones 

para satisfacer a los clientes al momento de la compra o durante el uso” 

(Horngren, 2007) 
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Sector Textil: Según la clasificación Internacional Industrial Uniforme CIIU el 

sector manufacturero de la economía, posee un subsector dedicado a las 

actividades de fabricación de productos textiles, prendas de vestir. (AITE, 2014) 

 

Dirección Estrategia: Se define como el arte y la ciencia de formular, implementar 

y evaluar las decisiones que permiten a una empresa lograr sus objetivo (Fred, 

1997) 

Competitividad: La competitividad es la capacidad que tienen las empresas para 

obtener rentabilidad en el mercado en relación a sus competidores (Vause, 2008).  

La cual debe cumplir parámetros de valor, calidad, cantidad del producto ofertado 

y la optimización de los recursos para su obtención. 

Ventaja Competitiva: Es el resultados de estímulos que la empresa le ofrece al 

consumidor con la aplicación de nuevos recursos o la eficiencia de los recursos ya 

existentes (Porter, 1998). 

Índices Financieros: Los índices financieros son técnicas que se emplea para 

analizar las situaciones financieras de la empresas, siendo el insumo principal 

para los análisis los estados financieros, como el balance general, el estado de 

ganancias y pérdidas y el estado de flujo de efectivo. (Fred, 1997) y se clasifican: 

 

Índices financieros de Liquidez: “miden la capacidad de la empresa para cumplir 

las obligaciones o corto plazo a su vencimiento” (Fred, 1997) 

Índices financieros de apalancamiento: miden el grado en que una empresa ha 

sido financiada con endeudamiento” (Fred, 1997) 

Índices financieros de las actividades: miden el grado de eficacia con el que la 

empresa está usando sus recursos. (Fred, 1997) 

Índices financieros de rentabilidad: miden la eficacia general de la administración 

denostada en el rendimiento generado sobre las ventas y la inversión. (Fred, 

1997) 

Índices financieros de crecimiento: miden la capacidad de la empresa para 

conservar su posición económica dentro del crecimiento de la economía y la 

industria. (Fred, 1997) 
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1.5 METODOLOGÍA 

La aplicación de razones financieras permite realizar una comparación financiera 

en el sector textil  en  Quito.  Se toma los datos de los estados financieros que 

almacena  la Superintendencia de Compañías del Ecuador y se realiza un análisis 

horizontal y vertical  para visualizar la situación financiera de estas compañías en 

el periodo 2008 – 2013. Durante este periodo se ha observado  los cambios de 

NEC a NIIF, el decrecimiento del sector. 

 

La recopilación de información es facilitada por la Superintendencia de 

Compañías del Ecuador la cual facilito la información de los balances de las 

empresas efecto del estudio como de las demás empresas del sector industrial 

relacionadas con la investigación de los años 2008 al 2013. También la 

información de los índices sectoriales desde los años 2008 al 2010. 

 

Con la información obtenida se realizaron varios tipos de análisis donde se 

procedió a generar índices financieros de cada año y de cada empresa por cada 

objeto de estudio. Y a su vez se calculó los índices financieros del sector industrial 

que produce textiles como actividad principal la elaboración de hilos para los años 

del 2011 al 2013. Se realizó un análisis Horizontal y vertical de las empresas 

efecto del estudio. 

 

Para alcanzar los objetivos, se realizara la investigación, mediante entrevistas 

realizada  al personal de las empresas, se pregunta sobre algunos índices 

financieros que se encuentran fuera del índice sectorial y la información que 

pueda ser relevante para emitir criterios en la sección de los Resultados y 

Discusiones.  

 

Con toda la información recopilada se generó varios índices financieros que se 

muestran en las figuras 2 a la 17 del capítulo 4 donde se presenta la comparación 

de todas las empresas fruto del estudio en los años 2008 al 2013. Así como la 

afectación de cambio de políticas internas y externas. 



8 

 

 

2 MARCO TEÓRICO 

2.1 SECTOR TEXTIL 

La elaboración de textiles en el Ecuador se remonta desde la cultura Inca,  sirve 

para resaltar la situación económica y social entre sus habitantes. Las ciudades 

donde se realizaba esta actividad eran cerca de los pueblos indígenas y centros 

urbanos como Quito, Latacunga y Riobamba. 

Para los siglos XVI después de la conquista de los españoles, la producción textil 

y el comercio del sector se concentró, creciendo y convirtiéndose en la actividad 

comercial más rentable del siglo XVII. En el Ecuador se inició con la aparición de 

las primeras industrias de lana, hasta el siglo XX se introdujo el algodón; material 

que luego fue remplazado por la fibra. 

En la actualidad la industria textil y de la confección elabora productos 

provenientes de todo tipo de fibras como son algodón, poliéster, nylon, lana, seda 

y productos reciclados. El Ecuador ha ganado un espacio dentro del mercado, 

convirtiéndose en una actividad importante porque genera más de 46.240 

artesanos del país y ocupando el segundo lugar en el sector manufacturero 

seguido de los alimentos, bebidas y trabajo en generación de empleo directo 

(AITE, varios años). 

Las principales ventas del sector textil se encuentran en el mercado local, hasta 

que a partir de la década de los 90 las exportaciones tomaron un gran impulso, 

llegando al 2000 un incremento del 8.14% en relación a 1999, esto se da por la 

implementación de una nueva moneda en el país, que permite  introducir nuestros 

productos en diferentes mercados. Con la estabilidad monetaria, las industrias 

invirtieron en maquinaria, en capacitación permitiéndoles ser más competitivos en 

el mercado extranjero. Pero en los últimos años se ha dado poca importancia a la 

innovación de diseños, marcas propias y tecnologías como consecuencia se ha  

perdido mercado y con el ingreso de productos extranjeros se evidencia una 

disminución significativa del sector según la revista boletín mensual 15 de la AITE. 

Actualmente las provincias que poseen mayor cantidad de empresas textiles se 

encuentran ubicadas en la Sierra, comprendiendo las zonas de Ibarra con un 
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45.99% de los talleres textileros. Chimborazo con un 15.02%, Azuay con 11.65%, 

Carchi con un 10.83%, Tungurahua 5.15%, Bolívar con 1.36% entre otras 

provincias que poseen un 1.35% al 0.14% como Guaranda, Pichincha, etc. Según 

Proecuador en su análisis del sector textil del año 2012. 

Otro aspecto que posee el mercado textil es las barreras arancelarias, las tarifas 

que se han aplicado a los principales productos del sector. Como la subpartida 

5211.42 (Tejidos de mezclilla de distintos colores). Para Alemania 0% en ad 

valoren que para Estados Unidos es del 8.10% para el año 2011 según el Centro 

de Comercio Internacional, MacMap. 

Las exportación de bienes textiles en el Ecuador para el año 2013 se encuentra 

reflejado en el grafico No.1 en el cual se evidencia que el producto que mejor 

aceptación en el mercado extranjero son los tejidos planos (tela, cobijas, sabanas, 

etc.) posee un 35% y con un 27% otros usos y el 12% prendas de punto (sacos, 

chompas, etc.) y un 8% hilo. 
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2.2 EXPORACIONES DE BIENES TEXTILES. 

 

 

 

Figura 1- Valores en toneladas y miles de US$ 
(Aite isc/18-02-2014,  pág. 5) 

 

 

2.3 RAZONES FINANCIERAS 

En la actualidad la industria textil y de la confección elabora productos 

provenientes de todo tipo de fibras como son algodón, poliéster, nylon, lana, seda 

y productos reciclados. El Ecuador ha ganado un espacio dentro del mercado, 

convirtiéndose en una actividad importante porque genera más de 46.240 

artesanos del país y ocupando el segundo lugar en el sector manufacturero 

seguido de los alimentos, bebidas y trabajo en generación de empleo directo 

(AITE, varios años) 

La tabla 1 presenta un resumen de las razones financieras clave que muestra 

cómo se calcula y qué significado tiene cada una de ellas. Se puede indicar que 
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muchas compañías no manejan ciertas razones por ejemplo la rotación de 

cuentas por cobrar para las empresas que sus negocios son de comida rápida o 

transporte público por que no poseen ventas a crédito. Las razones financieras se 

pueden clasificar dentro de los siguientes grupos: 

 

2.3.1 Índices Financieros de Liquidez. 

Los índices financieros de liquidez “mide la capacidad de la empresa para cumplir 

las obligaciones a corto plazo a su vencimiento”. (Fred, 1997) 

- Razón circulante 

- Razón rápida o prueba ácida  

2.3.2 Índices Financieros de endeudamiento. 

Los índices financieros de apalancamiento “mide el grado en que una empresa ha 

sido financiada con endeudamiento”. (Fred, 1997). 

- Razón de endeudamiento del activo 

- Razón de endeudamiento patrimonio 

- Razón de apalancamiento neto 

- Razón de apalancamiento financiero. 

 

2.3.3 Índices Financieros de actividad 

Los índices financieros de gestión “miden el grado de eficiencia con el que la 

empresa está usando sus recursos.” (Fred, 1997) 

- Razón de rotación de inventarios 

- Rotación total de activos 

- Rotación de activos fijos 

- Rotación de total de cuentas por cobrar 

- Plazo promedio de cobranza 

2.3.4  Índices Financieros de rentabilidad: 

Las razones de rentabilidad “miden la eficacia general de la administración 

demostrada en el rendimiento generado sobre las ventas y la inversión” (Fred, 

1997) 

- Margen bruto de utilidad 

- Margen de utilidad de operación 
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- Margen neto de utilidad 

- Rendimiento sobre el total de activos (RAT) 

- Rendimiento sobre capital accionario (RSC) 

- Rentabilidad neta del Activo (Du Pont) 

 

A continuación se realiza una tabla donde las formulas fueron tomadas del libro 

Conceptos de administración estratégica.  (Fred, 1997). 

 

Tabla  1- Clasificación de los índices financieros 

EMPRESA CLASIFICACION 
COMO SE 
CALCULA? 

SIGNIFICADO 

INDICE 
FINANCIERO DE 
LIQUIDEZ 

Razón circulante 

Activo 
circulante / 
Pasivo 
Circulante 

El grado que una 
empresa puede cumplir 
con sus obligaciones a 
corto plazo 

Razón rápida 

Activo 
circulante - 
inventarios / 
pasivo 
Circulante 

El grado que una 
empresa puede cumplir 
con sus obligaciones a 
corto plazo sin recurrir 
a la venta de 
inventarios 

INDICE 
FINANCIERO DE 
ENDEUDAMIENTO 

Endeudamiento 
del Activo 

Pasivo Total/ 
Activo Total 

El porcentaje de los 
activos financiados por 
recursos ajenos 

Endeudamiento 
Patrimonial 

Pasivo 
Total/Capital 
total 

Mide el grado de 
compromiso del 
patrimonio para con los 
acreedores de la 
empresa. 

Apalancamento 
neto 

Activo Total / 
Patrimonio  

Señala la proporción 
que el pasivo 
representa con relación 
al capital liquido 

Apalancamiento 
Financiero 

(UAI / 
Patrimonio) / 
(UAII / 
Activos 
Totales)  

Indica las ventajas o 
desventajas del 
endeudamiento con 
terceros y como éste 
contribuye a la 
rentabilidad del 
negocio. 
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INDICE 
FINANCIERO DE 
ACTIVIDAD 

Razón de 
rotación de 
inventarios 

Ventas / 
Inv.de 
producto 
terminado 

Indica las veces que el 
inventario ha sido 
repuesto 

Rotación de 
activos fijos 

Ventas / 
Activo fijo 

La productividad de las 
ventas y el 
aprovechamiento del 
activo fijo 

Rotación total de 
activos 

Ventas / 
Activo total 

Mide la relación que 
existe entre el monto 
de los ingresos y el 
monto de la inversión 
total 

Rotación de total 
de cuentas por 
cobrar 

Ventas 
anuales a 
crédito / 
Cuentas por 
cobrar 

Indica el número de 
veces en que, en 
promedio, ha sido 
renovadas las cuentas 
por cobrar 

Plazo promedio 
de cobranza 

Cuentas por 
cobrar / Total 
de Ventas 
/365 

Representa en 
promedio el número de 
días que la empresa 
está tardando en 
cobras sus facturas 

INDICE 
FINANCIERO  DE 
RENTABILIDAD 

Margen bruto de 
utilidad 

Ventas - 
Costo de 
productos 
vendidos 

Es el margen total 
disponible que nos 
permite cubrir los 
gastos de operación y 
producir una utilidad. 

Margen de 
utilidad de 
operación 

Utilidad 
Operacional 
/ Ventas  

Rentabilidad antes de 
impuestos e intereses 

Margen neto de 
utilidades 

Utilidad Neta 
/ Ventas 

Mide el porcentaje que 
está quedando a los 
propietarios por operar 
la empresa 
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Rendimiento 
sobre el total de 
activos (RAT) 

Utilidad Neta 
/ Activo total 

Mide el rendimiento 
que se está obteniendo 
sobre la inversión. 
También se conoce 
este indicador como 
Basic Earning Power 
(capacidad para 
generar utilidades); 
ROA (Returm on 
Assets); y ROI (Returm 
on Investment). 

Rentabilidad Neta 
del Activo  
(Du Pont) 

(Utilidad 
Neta / 
Ventas) * 
(Ventas / 
Activo Total) 

Muestra la capacidad 
del activo para producir 
utilidades, 
independientemente de 
la forma como haya 
sido financiado, ya sea 
con deuda o 
patrimonio. 

Rendimiento 
sobre capital 
accionario (RSC) 

Utilidad neta 
/ Capital 
contable 
anual 

Utilidad después de 
impuestos por dólar 
invertido por los 
accionistas en la 
empresa. 

 

Elaborado: La Autora 

 

2.4 ESTUDIOS CASOS ANTERIORES 

Dentro del Ecuador existen varios Gremios que tienen como fin apoyar a la 

producción Textil como es el caso de AITE (Asociación de Industriales Textileros 

del Ecuador). Ha realizado varios estudios del sector. Así como la CAPEIPI 

(Cámara de Pequeños Industriales de Pichincha) que son las más 

representativas en la provincia de Pichincha. 

Dentro de las investigaciones de varios trabajos relacionados con el tema no se 

ha encontrado un estudio sobre el análisis de los índices financieros en el sector 

textil productora de hilo y los pocos estudios relacionados que son de autoría de 

los siguientes temas: 
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 “ANALISIS SECTORIAL DE LA INDUSTRIA TEXTIL ECUATORIANA Y DISEÑO 

DE UN MODELO DE PLANEACION ESTRATEGICA PARA LA EMPRESA 

MODATEX S.A., Autores: Ing. Bravo Carpio José y CPA Cuzme Ortega Karina. 

Tesis del trabajo de investigación previo a obtener el título de Magister en 

Administración de Empresas año 2012.”  

En el cual se evidencia los problemas del sector textil como son: el contrabando, 

el incremento de aranceles a importaciones, la falta de una planeación 

estratégica, el comportamiento de los consumidores, la falta de tecnologías en 

las pequeñas y medianas empresas. Y culmina con un análisis de las cinco 

fuerzas de Poter. 

“ESTUDIO DEL SEBSECTOR DE LA CONFECCION DE ROPA DE BEBE EN LA 

CIUDAD DE QUITO” Autor. Andrés Eduardo Chalhoub Paredes. Tesis para la 

obtención de la Maestría en Dirección de Empresas. Año 2011.” Hace un 

desarrollo de cómo están las Pequeñas y medianas empresas (Pymes) el gran 

potencial y el profesionalismo de cómo se está llevando actualmente en las 

Pymes, la elaboración de productos que satisfagan el mercado sin depender de 

las prendas importadas.  

Realiza un análisis FODA (Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas) 

del sector por que mantienen un portafolio diferenciado, gracias a las 

experiencias adquiridas y su precio competitivo  así como el esfuerzo para 

mejorar la calidad del producto terminado. Realiza un análisis el contrabando y 

las variaciones necesarias para salvaguardar la producción. Realiza un estudio 

del producto en el mercado nacional y su informalidad. 

Plantea un establecimiento de estrategias de producción y comercialización a 

través de las cinco fuerzas competitivas de Poter. 

“EL USO DE LA GESTION FINANCIERA COMO GENERADOR DE VALOR Y 

TOMA DE DECISIONES PARA LAS PEQUEÑAS Y MEDIANAS EMPRESAS 

(PYMES) QUE SON DISTRIBUIDORES EXCLUSIVOS DE CEDAL S.A., Autor 

Ing. David Jiménez Garcés. Tesis presentada como requisito para obtener el 

Título de Magíster en Alta Gerencia. Año 2008”. 
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Plantea como resultado de este estudio la situación económica del año objeto de 

análisis versus tres años pasados, la opinión de los directores respecto a la 

situación actual de las empresas. Por lo que la gestión realizada es el 

componente clave para entender porque para unos la situación financiera fue 

mejor, igual o peor que los años anteriores evaluados. Se evidencia la falta de un 

modelo de gestión financiera a corto, mediano y largo plazo así como la falta de 

generación  de documentación, registros y la elaborar informes  que les permita 

demostrar el costo de una gestión eficaz. 

La utilización de índices pueden evidenciar la estrategia a implementar para la 

financiación del activo corriente, políticas de crédito con sus clientes, mejorar los 

flujos de caja. Mejorar el retorno de la cartera.  

 

2.5 CAMBIO DE POLÍTICAS EN EL SECTOR FINANCIERO, 

COMERCIAL DENTRO DEL SECTOR TEXTIL. 

Dentro del giro del negocio está la influencia de las políticas varían el sector que 

afectaran directamente o indirectamente al negocio y su medio ambiente. Los 

caminos para lograr un mejor desempeño son diversos, pero  siempre 

dependerán de un marco normativo estable, que está acompañado de 

oportunidades de mercado alcanzable, de talento humano capacitado y de 

recursos financieros que permitan cubrir las necesidades de capital de trabajo, y 

la inversión de tecnologías e innovación con estas fortalezas será la empresa más 

competitivas dentro y fuera del país. 

Una de las políticas que el gobierno incremento es apoyar la producción nacional 

a través del mecanismo “sustitución de importaciones”, se evidencia que es una 

alternativa de corto plazo para el sector textil y confección, donde serán muy 

pocas empresas que se beneficiaran de este beneficio información facilitada de la 

entrevista a la Ing. Ivonne Salgado Directora de Dto. Técnico de la AITE.  

El gobierno nacional a través del cambio de políticas de productividad tiene varios 

incentivos como es la creación de empresas con innovación tecnológica. El sector 

textil está incluido entre menos de cuatro acciones como son: sustitución selectiva 

de importaciones, beneficios de políticas de diversificación de exportaciones e 
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incentivos tributarios, la capacitación de talento humano y el apoyo en la 

renovación de maquinaria si está dirigida a tecnologías limpias su beneficio será 

también tributario. 

 

Para un análisis de cómo se encuentra la situación del sector textil durante los 

últimos cuatro años se evidencia que la importación de materia prima y telas se 

importan menos. Otro problema que posee el sector textil es la competencia 

desleal y el comercio ilícito que ha tomado fuerza en los últimos tres años son él 

envió de ropa del exterior por Courier, mediante el sistema denominado “ 4x4” 

(paquetes de hasta $400 dólares y hasta 4 kilos) que actualmente el gobierno ha 

implementado un impuesto a este sistema que hasta el primer semestre del año 

2014 era al menos del 30% de las importaciones totales de prendas de vestir que 

en son más de 350 millones de dólares en prendas de vestir sin pagar aranceles y 

sin cumplir la norma de etiquetado textil según el AITE (AITE, varios años).  

 

En materia arancelaria, el gobierno implementó hace algunos años un arancel 

específico para prendas de vestir, que se aplica al peso de la mercadería, $5,5 

por kilo. Esto con el propósito de regular las importaciones que vienen a precios 

muy bajos, normalmente el origen de estos productos es China y otros países 

asiáticos, que tienen políticas de subsidios y subvenciones para sus productores, 

lo que distorsiona el comercio de productos similares en el mercado nacional 

(AITE, varios años). 

 

La subfacturación de importaciones también es otro obstáculo por que disminuye 

el costo de producción.  Otro factor es la saturación del mercado local por la 

excesiva presencia de competencia desleal e ilegal. Porque las importaciones son 

más baratas que la producción local  artículos que provienen de Asia son más 

baratos que los de producción nacional. 

 

El gobierno ha incentivado la participación nacional en las compras púbicas de 

productos textiles con el programa “Hilando el Desarrollo” con la compra de 

uniformes e insumos para hospitales, instituciones públicas y escuelas. 
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El gobierno está avanzando en un programa de formación técnica a través de la 

Secretaria de Educación Superior, Ciencia y Tecnología - SENESCYT, junto con 

la Cámara Ecuatoriana – Alemana. Con la obtención de becas para capacitación 

en áreas textiles. 

 

Se está fomentando las exportaciones del sector textil y confección a través de 

participación de ferias como es COLOMBIAMODA y COLOMBIATEX,  con stands 

individuales, organización de ruedas de negocios y misiones comerciales. Para 

alcanzar acuerdos comerciales con países como Venezuela, Estados Unidos, 

México y Canadá. 

 

Otra área que se abrió es la de crédito que la Corporación Nacional de Fomento 

ha brindado a las empresas textileras para el financiamiento de capital de trabajo 

con dos hasta tres puntos menos que los bancos y mejores plazos. 

 

Con la implementación de NIIF se  lograda incluir activos fijos que se encontraban 

registrados así como identificar aquellos que no tenían valor comercial para 

regularizar y  transparentar la información  en libros lo cual generaba un costo de 

producción irreal no solo en los activos sino también toda la información contable 

que genera la empresa. 
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3 DESARROLLO 

3.1 SELECCIÓN DE LOS OBJETOS DE ESTUDIO 

Dentro del capítulo uno se menciona el alcance de estudio que se llevara a cabo 

en la ciudad de Quito en las empresas más representativas de un universo de 131 

empresas manufactureras ubicadas en  la región sierra aproximadamente  de 

acuerdo a la investigación realizada por la Superintendencia de Compañías para 

el año 2012. (Con un ingreso anual de 23 769 millones en cuanto a las 

exportaciones del sector manufacturero para el año 2012)  del sector textil 

manufacturero  que se dedican a la producción de hilo como principal producto y 

con número C1311.02 del SECTOR ECONÓMICO.   

 

En la investigación se  incluyó  información de la superintendencia de compañías 

donde se me detallo el sector económico C1311.02 Empresas de hilo y sus 

derivados. Dentro de la ciudad de Quito y entre la elección se toma las empresas 

con denominación de  tamaño grande, distinción que le otorga la misma 

institución.  

 

De las empresas existentes muchas con el tiempo  cerraron como es el caso de la 

empresa Pinto la cual fue cerrada y se trasladó al vecino país de Perú para evitar 

muchos pagos de tributos y obligaciones que  por encontrarse en el Distrito 

Metropolitano de Quito se deben cumplir como son: obligaciones con la Secretaria 

de Ambiente y el aumento del sueldo básico en los últimos años. Cambiando su 

categoría como de empresa productora a ser comercializadora. Y las cinco 

empresas que son el objeto de estudio tienen un historial que ha ido 

evolucionando de forma ascendente a través de los años como se demuestra en 

los siguientes enunciados.  

 

Una de las empresas que tiene reconocimientos es la empresa Delltex, en el 

mercado tiene más de 50 años y está  entre una de las empresas más rentables 

del Ecuador, según la Superintendencia de Compañías, en su Ranking de las 

empresas del Ecuador para el año 2013. 
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Análisis Las empresas objeto de estudio no solo fabrican hilo como su principal 

ingreso a sino la diversificación de  sus productos como son ejemplo: 

- Delltex que fabrica hilo, cobijas y telas  

-Textiles Ponte Selva ellos fabrican hilo, telas, piolas, cordones, etc. 

-Textiles Texsa fabrica hilo, telas, cobijas, etc.  

-Textiles Jersey fabrica hilo, telas y confecciona prendas.  

-Textiles Ribel fabrica hilo, cintas, cordones y elásticos. 

 

3.2   RAZONES FINANCIERAS  

Como resultado del análisis de los estados financieros de los años 2008 al 2013 

se genera  las razones financieras que a continuación detallo: 

 

En la sección 3.2.1 se presentan matrices de ratios para las empresas objeto de 

estudio, en la sección 3.2.2, se presenta un análisis vertical de las empresas 

mencionadas. 

Para la información se toma los Balances Generales y de Resultados de cada 

empresa efecto de estudio de los año 2008 al 2013 y para la generación de los 

índices sectoriales se toma cada balance tanto general como de resultados de 

cada empresa que constituye el sector los cuales son parte de los Anexos. 
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4 RESULTADOS Y DISCUSIONES 

 

 

Dentro de este capítulo se analizará los índices financieros que son materia del 

análisis y también son un referente para los bancos y las instituciones financieras 

para poder otorgar préstamos. O simplemente la utilización de varias empresas 

para saber cómo están dentro del mercado global nacional. 

 

Para el análisis el de los índices financieros de la empresa se utilizó la 

herramienta estadística JMP la cual me permitió realizar una mejor presentación 

de los temas a investigar. 

4.1 RESULTADOS 

Para el desarrollo del análisis de los índices se ha desarrollado un gráfico de los 

índices financieros a investigar de las cinco empresas objeto de estudio para 

poder hacer un análisis comparativo a través de los años. 

 

SIMBOLOGIA: 

  Media de cada índice por empresa 

        Línea de tendencia y  unión entre datos. 
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4.1.1 INDICES FINANCIEROS DE LIQUIDEZ (Objetivo 1.3.2.1) 

 

4.1.1.1 Razón circulante  

 

Figura 2 - Razón circulante 2008 - 2013 
 

Para el análisis de la razón circulante  se presenta en el  gráfico de líneas 

dispersas en el cual se destaca  la  empresa Texsa donde  presenta un aumento 

considerable para el año 2013, la razón por la cual presenta un incremento en 

este año según los datos generados en el balance general, en las cuentas de 

efectivo y sus equivalentes en un 36% de incremento en relación el año 2012 y en 

relación del 2011 un 84%, así como los cuentas por cobrar 34% y 12% 

respectivamente, esto se da por que la empresa solicitó un préstamo a los socios 

el cual desembolso los fondos los últimos días del año dinero con el cual se 

compra maquinaria y equipo así la recuperación de cartera según el Sr. Carlos 

Paz contador de la empresa entrevista dada por teléfono el 15/12/2015. 

Es importante separar el análisis de los activos corrientes, principalmente, debido 

a que por su naturaleza, son activos que deben tener una mayor rotación, puesto 

que son activos que precisamente están dedicados para la venta, lo que obliga a 

busca la máxima rotación posible.  
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4.1.1.2 Razón Rápida 

 

Figura 3 -   Razón  rápida años 2008 - 2013 
 

En relación a la figura 2 la  empresa Texsa presenta un aumento considerable 

desde los años 2010 al año 2013, la razón por la cual se da por  un incremento en 

las cuentas de inversiones, efectivos y sus equivalentes pero de igual manera 

mantiene la misma tendencia que el índice de liquidez esto es porque los 

inventarios se ha mantenido la misma política en los periodos de estudio, otra 

empresa que presenta un incremento pequeño pero significativo es la empresa 

Delltex mejorando su eficiencia en cubrir sus obligaciones sin necesidad de 

disponer de los inventarios. 
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4.1.2 INDICES FINANCIEROS DE ENDEUDAMIENTO (Objetivo 1.3.2.2) 

 

4.1.2.1 Endeudamiento del Activo 

 

Figura 4 -    Endeudamiento del Activo 2008 - 2013  
 

Análisis: 

Dentro del gráfico la empresa Riler y Ponte Selva, depende mucho de sus 

acreedores y que dispone de una limitada capacidad de endeudamiento, o lo que 

es lo mismo, se está descapitalizando y funciona con una estructura financiera 

más arriesgada estas dos empresas están sobre los indicadores sectoriales están 

siendo financiados por proveedores en los dos casos adicional la empresa Riler 

mantiene prestamos con las instituciones financieras como muestran sus 

balances y  la empresa Ponte Selva se financia por los proveedores e 

instituciones financieras. Para la empresa Texsa su endeudamiento está por 

debajo del índice del sector. 

Es importante separar el análisis de los activos corrientes, principalmente, debido 

a que por su naturaleza, son activos que deben tener una mayor rotación, puesto 

que son activos que precisamente están dedicados para la venta, lo que obliga a 

busca la máxima rotación posible. 
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4.1.2.2 Endeudamiento Patrimonial 

 

Figura 5 -     Endeudamiento Patrimonial 2008 - 2013 

 

Análisis: 

Dentro del gráfico la empresa Riler y Ponte Selva, demuestran el origen de los 

fondos que están utilizado, que son ajenos y el capital o el patrimonio  no es 

suficientes como es el caso Riler que posee  varios tipos de financiamiento que 

han sido para financiar activos fijos pero más como capital de trabajo. 

 

4.1.2.3 Apalancamiento Neto 

 

Figura 6 -    Apalancamiento Neto  2008 – 2013  
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Análisis: 

Dentro del gráfico la empresa Riler es la empresa que determina el grado de 

apoyo de los recursos internos de la empresa sobre recursos de terceros, dando 

un efecto de palanca para financiar los activos a través de recursos como son los 

accionistas y esto puede significar que si un pequeño aumento del valor del activo 

podría significar una gran revalorización de ese patrimonio. Por otro lado la 

empresa que menos se apalanca es la Texsa por su liquidez. 

 

4.1.2.4 Apalancamiento Financiero 

 

Figura 7 - Apalancamiento Financiero  2008 - 2013 

 

Análisis: 

El apalancamiento financiero muestra la proporción del riesgo que está siendo 

financiado por los accionistas o por instituciones financieras para el caso de la 

empresa Ponte Selva la cual accedió a un préstamo de la CFN sus índices en el 

periodo de estudio ha sido elevado de manera que sobrepasa los índices del 

sector demostrando que se está financiando a largo plazo durante los primeros 

cinco años plazo que la institución otorgo el préstamo. Para el caso de Riler se 

financio de un préstamo a corto plazo pero este puede presentar varias 

dificultades puesto que cualquier cambio en la política nacional puede ser efecto 

de riesgo.  
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4.1.3 INDICE FINANCIERO DE ACTIVIDAD (Objetivo 1.3.2.4) 

4.1.3.1  Razón de rotación de inventarios 

 

Figura 8- Razón de rotación de inventarios  2008 - 2013 

 

Análisis: 

La rotación de inventarios es la razón financiera que registra el número de veces 

que el inventario está rotando por periodo (360 días), además permite expresar el 

inventario promedio en término de días de venta que  representa. De igual 

manera el segmento objeto de estudio su dispersión se encuentra en el mismo 

rango por lo que una rotación alta significa que la empresa mantiene un margen 

relativamente pequeño de stock de inventario como es el caso de la empresa 

Delltex, lo que puede aumentar el riesgo de suministro, pero por otro lado, 

minimiza el riesgo de obsolescencia y costo de mantenimiento o almacenamiento 

de esos inventarios una de las empresas es Riler es el más alto, la rotación de 

inventarios  (10.25 veces rota en el año). 
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4.1.3.2 Rotación total de activos 

 

 

 

Figura 9- Rotación total de activos  2008 - 2013 

 

Análisis: 

La Rotación de Activos totales se debe destacar que este un  indicador que se lo 

conoce como "coeficiente de eficiencia directiva", puesto que mide la efectividad 

de la administración. Mientras mayor sea el volumen de ventas que se pueda 

realizar con determinada inversión, más eficiente será la dirección del negocio 

Para el caso de la empresa Ponte Selva sus indicadores son muy elevados esto 

se da porque sus ventas fueron activadas durante estos años por la obtención de 

capital de trabajo y  diversificaron sus productos a nivel nacional e internacional. 

Aumentando la capacidad instalada con nueva maquinaria y así produciendo 

mayor cantidad y con calidad. 

Es el indicador que nos dice que tan eficiente son las empresas en administrar 

sus activos se debe tomar en cuenta lo siguiente este mismo procedimiento se 

puede realizar para determinar la rotación de los activos fijos y de los activos 

corrientes, algo que es recomendable por cuanto el activo total da un resultado 

muy generalista que resulta poco útil. 
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4.1.3.3 Razón de Activos Fijos 

 

 

Figura 10- Razón total de activos fijos 2008 - 2013 

 

Análisis: 

Para el análisis de la rotación de activos fijos las empresas que mayor activos fijos 

presentan dentro del balance es Texsa y está respaldado por terrenos en un 98% 

aproximadamente esto se da por la revalorización que genero la implementación 

de las NIIFs y maquinaria y equipos los cuales representa la cantidad de unidades 

monetarias vendidas por cada unidad monetaria invertida en activos 

inmovilizados. Señala también una eventual insuficiencia en ventas; por ello, las 

ventas deben estar en proporción de lo invertido en la planta y en el equipo de 

igual manera la empresa Riler dentro de la información que generan sus balances 

está representada en maquinaria y equipo y más fue renovación de equipos. 
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4.1.3.4 Razón del total de cuentas por cobrar 

 

Figura 11- Razón del total de cuentas por cobrar  2008 - 2013 

 

Análisis: 

En la rotación de cartera está ligada a la liquidez de cartera no obstante una 

rotación significativamente alta, depende del sector y de las condiciones de la 

competencia está guiada por una política crediticia demasiado restrictiva con los 

inconvenientes que esto conllevaría desde el punto de vista del crecimiento. Para 

el grupo de empresas se encuentran dentro de los mismos rangos solo para la 

empresa Delltex es más alto el retorno de las cuentas por cobrar en el periodo 

contable en 5.7 veces se debe considerar que esta empresa su mayor venta es a 

mercados extranjeros y la empresa que demora más en recuperar su cartera es la 

empresa Jersey.  
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4.1.3.5 Plazo promedio de cobranza 

 

Figura 12- Plazo promedio de cobranza  2008 - 2013 

 

Análisis: 

De las empresas que su periodo de cobranzas es más alto es Jersey que en el 

año 2010 su tiempo de recuperación de cartera fue de 114 días  con un promedio 

de cobro de 103 en el periodo de estudio lo cual puede repercutir en pago a sus 

obligaciones tanto patronales como institucionales.  

Debido a que el índice pretende medir la habilidad de la empresa para recuperar 

el dinero de sus ventas, para elaborarlo se utilizan las cuentas por cobrar de corto 

plazo, pues incluir valores correspondientes a cuentas por cobrar a largo plazo 

podría distorsionar el análisis en el corto plazo esto se da para la empresa de 

mayor recuperación de cartera puesto sus políticas son en dar mejor plazo a sus 

clientes. 
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4.1.4 INDICE FINANCIERO DE RENTABILIDAD (Objetivo 1.3.2.3) 

4.1.4.1 Margen Bruto de utilidad 

 

Figura 13– Margen bruto de utilidad  2008 - 2013 

 

Análisis: 

Para la presentación de este índice, la empresa Texsa recupera mejor y optimiza 

recursos de la empresa permitiendo conocer la rentabilidad de las ventas frente al 

costo de ventas y la capacidad de la empresa para cubrir los gastos operativos y 

generar utilidades antes de deducciones e impuestos.  

Como se puede advertir el indicador financiero de margen bruto es calculado con 

base a los ingresos operacionales netos mientras que el margen de rentabilidad 

es un porcentaje señalado por el empresario y utilizado para fijar el precio de 

venta de los productos mediante el incremento del costo de venta (valor de 

compra). Es el porcentaje que genera utilidad con relación a cada unidad vendida. 
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4.1.4.2 Margen Operacional 

 

Figura 14- Margen operacional  2008 - 2013 

 

Análisis: 

El margen operacional tiene gran importancia dentro del estudio de la rentabilidad 

de una empresa, que indica si el negocio es o no lucrativo, en sí mismo, 

independientemente de la forma como ha sido financiado.  

Debido a que la utilidad operacional es resultado de los ingresos operacionales 

menos el costo de ventas y los gastos de administración y ventas.  

Ponte Selva es una de las empresas que menor ha sido su rentabilidad puesto ha 

generado mayores costos y gastos de operación por la generación de gastos de 

adecuaciones y mano de obra. 
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4.1.4.3 Margen Neto de utilidades 

 

 

Figura 15– Margen neto de utilidades  2008 - 2013 

 

Análisis: 

El margen neto de utilidades tiene relación con el margen operacional tiene gran 
importancia dentro del estudio de la rentabilidad neta de una empresa, puesto que 
indica si el negocio es o no lucrativo. En el caso de la empresa Riler la utilidad 
operacional está en relación al margen neto y nos demuestra su similitud en los 
valores de sus índices de igual manera la empresa Textiles Texsa.  
 

4.1.4.4 Rendimiento sobre el total de activos (RAT) 

 
Figure 41 Rendimiento sobre el total de activos 2008 - 2013 
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Análisis: 

La empresa que mejor optimizo sus activos y genero con esto una mejor utilidad 

fue para los años de estudio Riler puesto que a pesar de tener un capital pequeño 

en comparación con Delltex ha generado mejor utilidades en varios periodos pero 

el más alto fue en el año 2009, donde solicita un préstamo y mejora su capacidad 

de producción. 

 

4.1.4.5 Rendimiento  Neto del activo 

 

Figura 16– Rendimiento Neta del activo  2008 - 2013 

 

Análisis: 

Esta razón es ampliamente utilizada en el análisis de las entidades financieras, 

mide la rentabilidad sobre los activos totales medios o lo que es lo mismo su 

capacidad para generar valor, la empresa Riler aumento sus activos y genero 

beneficio del activo total de la empresa y poniendo así en relación al beneficio con 

respecto al tamaño de su balance para la empresa y sus desafíos. 
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4.1.4.6 Rendimiento sobre capital accionario (RSC) 

 

Figura 17– Rendimiento sobre capital accionario (RSC) 2008 - 2013 

 

Análisis: 

Mientras que para el RSC o ROE el objetivo de los accionistas o socios de 

cualquier empresa es, o al menos debería ser, obtener una rentabilidad de su 

inversión inicial superior a la que podría obtener en cualquier otro producto con 

menor riesgo; de cualquier otra forma, al inversor le compensará mantener sus 

capitales líquidos o bien en productos financieros de menor o, incluso, nulo riesgo. 

La capacidad que tiene la empresa Riler en remunerar a sus accionistas. La 

rentabilidad puede verse como una medida de cómo una compañía invierte 

fondos para generar ingresos. 
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5 CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES 

 

5.1 CONCLUSIONES: 

En relación al objeto de la investigación planteado para la presente investigación 

científica es: “Comparar los indicadores financiero de empresas textiles 

productoras de hilo representativas en Quito, Período 2008 – 2013” En el capítulo 

4, se presenta varios gráficoS donde se puede visualizar el análisis que tienen las 

empresas frente al tiempo y su estructura la cual presenta cambios por políticas 

contables, de financiamiento y de mercado. 

 

Las empresas efecto de la investigación en el análisis de la razón circulante se 

observa que para cumplir sus obligaciones a corto plazo se financian por la 

recuperación de cartera o por el apalancamiento.  

 

Se observa que en la razón rápida mantiene relación con la razón circulante esto 

se da porque los inventarios cuida sus márgenes en los periodos de estudio y no 

presentan ninguna observación que afecten a las índices financieros de liquidez. 

 

Para el índice de endeudamiento del activo se observa que las empresas 

presenta un índice promedio de endeudamiento las cuales pueden ser cubiertas 

por los activos. 

 

En el endeudamiento patrimonial las empresas que más pueden cubrir sus 

deudas es la empresa Riler que su patrimonio está comprometido e indica la 

capacidad de créditos y saber si los propietarios o los acreedores son los que 

financian mayormente a la empresa, mostrando el origen de los fondos que ésta 

utiliza, ya sean propios o ajenos e indicando si el capital o el patrimonio son o no 

suficientes.  

 

El apalancamiento neto de una empresa con un fuerte apalancamiento, una 

pequeña reducción del valor del activo podría absorber casi totalmente el 
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patrimonio; por el contrario, un pequeño aumento podría significar una gran 

revalorización de ese patrimonio. 

En el apalancamiento financiero es comprender los efectos de los gastos 

financieros en las utilidades. De hecho, a medida que las tasas de interés de la 

deuda son más elevadas, es más difícil que las empresas puedan apalancarse 

financieramente pero para efectos existen varias alternativas de financiación 

como son las entidades públicas que benefician a las empresas y mejoran su 

apalancamiento como es el caso de Ponte Selva con el crédito otorgado por la 

CFN.   

 La razón de rotación de inventarios es una de las deficiencias de las empresas 

pequeñas puesto que existen pocos recursos humanos y tecnológicos que nos 

permitan tener mejor control de los mismos. 

 La Rotación  total de activos es el indicador que nos dice que tan eficiente son las 

empresas en administrar sus activos es un resultado muy generalista pues se los 

debe asociar con los índices de utilidades de operación a ventas, utilidades a 

activo y el período medio de cobranza para determinar su eficiencia. 

La Rotación total de activos fijos en la cual tuvo que ver mucho la aplicación de 

nuevas normas contables (NIIF) las cuales obligo a varias empresas a revalorizar 

sus activos y poner en evidencia sus balances. 

Razón de cuentas por cobrar de la empresa Delltex en recuperar su carta es 

impresionante como maneja el crédito a sus clientes su retorno de liquidez es 

eficiente. Pero también está el caso de la empresa Jersey donde su 

comportamiento puede afectar la liquidez de la empresa ante la posibilidad de un 

período bastante largo entre el momento que la empresa factura sus ventas y el 

momento en que recibe el pago de las mismas. Este indicador financiero está 

ligado al plazo promedio de cobranza donde presenta el mismo comportamiento 

de los indicadores. 

Para el Margen bruto de utilidades donde la empresa Texsa es la que mejor ha 

manejado sus costos de venta y gastos optimizando recursos y aumento el nivel 

de ventas. 
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El Margen operacional es el que indica si el negocio es o no lucrativo sin 

financiamiento donde entra en juego las ventas contra los costos y gastos de 

venta y administrativo y tiene relación estrecha con el Margen bruto de utilidades.  

Margen neto de utilidades, el Rendimiento sobre el total de Activos, Rentabilidad 

neta del activo es la que genera utilidad por cada unidad vendida y desde el punto 

de vista del inversionista, lo más importante de utilizar estos indicadores es 

analizar la manera como se produce el retorno de los valores invertidos en la 

empresa (rentabilidad del patrimonio y rentabilidad del activo total Rendimiento 

sobre capital accionario. 

 

5.2 RECOMENDACIONES: 

 
La utilización de índices pueden evidenciar la estrategia a implementar para la 

financiación del activo corriente, políticas de crédito con sus clientes, mejorar los 

flujos de caja. Optimar el retorno de la cartera, entre otros. Las empresas siempre 

deben ser asesoradas por los indicadores financieros para tomar decisiones por lo 

que es una herramienta útil para cualquier análisis y toma de decisiones. 

 

Las empresas que su endeudamiento a corto plazo es mayor que a largo plazo, 

se pueden ver en serios problemas porque con cualquier cambio significativo 

pueden alterar su estructura financiera y a si verse en serios aprietos económicos. 

Algunos bancos para poder otorgar un crédito miden que su nivel de 

endeudamiento  sea menor del 30% o 35% y su relación entre a corto y largo 

plazo pero para la actual situación del país no existe indicador perfecto para que 

una institución financiera privada beneficie de un préstamo.  

 

Las empresas están respaldadas por los activos de la empresa así como con el 

Patrimonio pero para efectos tributarios estos son los que más generan impuestos 

anticipados. O en el caso de incremento de los inventarios que producen más 

gastos por su mantenimiento y control. 
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ANEXO K - Modelo de la orden de encuadernación 

 

 

 

ESCUELA POLITÉCNICA NACIONAL 

FACULTAD DE CIENCIAS ADMINISTRATIVAS 

 

ORDEN DE ENCUADERNACIÓN 

 

De acuerdo con lo estipulado en el Art. 17 del instructivo para la Aplicación del 
Reglamento del Sistema de Estudios, dictado por la Comisión de Docencia y 
Bienestar  Estudiantil el 9 de agosto del 2000, y una vez comprobado que se han 
realizado las correcciones, modificaciones y mas sugerencias realizadas por los 
miembros del Tribunal Examinador al informe del proyecto de titulación {ó tesis de 
grado} presentado por NOMBRE COMPLETO DEL ESTUDIANTE. 
 
Se emite la presente orden de empastado, con fecha mes día del año. 
 
Para constancia firman los miembros del Tribunal Examinador: 
 

NOMBRE FUNCIÓN FIRMA 

 Director  

 Examinador  

 Examinador  

 

 

 

 

_________________________ 

Dr. Naranjo Efraín       

DECANO 
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